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ATLAS IT GROUP

Sve ga branse
trebaju jer dobra
oprema za
informaticku mrezu
potrebna je svima

Poduzece za distribuciju i proizvodnju opreme potrebne za izvodenje
i funkcioniranje informatickih mreza i mrezne infrastrukture
repozicionirat ée se na trziStu kao jedan od vodecih dobavljaca
visokokvalitetne opreme za informaticke mreze. Osim Sto distribuira
strane brendove, razvija i vlastiti brend Atlas IT

laganja u proizvodnju vlastitih proizvoda
na Tajvanu, prosirenje portfelja i ekspan-
zija na strana trzista obiljezili su poslo-
vanje kompanije ATLAS IT GROUP u
posljednje dvije godine poslovanja otkad su kom-
paniju preuzeli Kresimir Potocki i SiniSa Per-
kovié. Nakon njihova ulaska u vlasnistvo tvrtke
koja je dotad bila poznata po distribuciji i proi-
zvodnji opreme potrebne za izvodenje i funkcio-
niranje informatickih mreza i mrezne infrastruk-
ture pocinje se repozicionirati na trzistu kao jedan
od vodecih dobavljaca visokokvalitetne opreme za
informaticke mreze koji, osim $to distribuira strane
brendove, razvija i vlastiti brend ATLAS IT.

Proizvodnja na Tajvanu

Brend ATLAS IT temelji se na proizvodnji kom-
ponenata za bakrene i opti¢ke mreze. Proizvodi
se u pogonima na Tajvanu, a lokalni ured brine
se za razvoj i unapredenje novih tehnoloskih rje-
Senja i proizvodnih linija te vodi racuna o kon-
troli kvalitete i logistici.

- Osluskujudi potrebe trzista, konstantno Sirimo
portfelj proizvoda brenda ATLAS IT i svakako
pokusavamo biti korak ispred kako bismo trzistu
uvijek mogli ponuditi najnovija tehnoloska rje-
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$enja. To sve ne bi bilo moguce bez velikog truda
naSeg tima na Tajvanu, gdje razvijamo vlastiti
brend - naglasio je Antonio Holenda, koordi-
nator suradnje i najmladi ¢lan tima u Zagrebu.

No to nije sve: osim vlastitog brenda, na ¢ijem ra-
zvoju konstantno radi, kompanija je u vrlo
kratkom roku znatno prosirila svoj portfelj. Tako
danas ATLAS IT GROUP distribuira neke od naj-
poznatijih svjetskih brendova kao $to su Panduit,
¢iji je ATLAS IT ekskluzivni distributer za Re-
publiku Hrvatsku, ali i druge proizvodace audio-
opreme i videoopreme, specijalnih alata te su-
stava hladenja u podatkovnim centrima kao $to
su Conteg, Klein Tools, Keline i brend Atlona.

Ekskluzivni Panduitov distributer
U prodajnom portfelju Grupe sve su vrste bren-
dova, od onih u vlasnistvu malih i srednjih po-
duzetnika do korporacija. Osim toga, njegovi su
klijenti i velike telekomunikacijske kompanije,
sistemski intergratori, trgovacke kuée i instala-
teri. Ponuda proizvoda za sve klijente, iz koje god
branse dolazili, iznimno je Siroka, a grupacija
nudi rjesenja za sve vrste mreznih infrastruk-
tura. U kompaniji naglasavaju izvrsnu suradnju

s partnerskom kompanijom Panduit ¢ijim se rje-

Senjima i savjetima koriste u projektiranju i di-
menzioniranju nekih sustava. Suradnja je, iz-
medu ostalog, ve¢ donijela serijale kontinuiranih
edukacija zaposlenika tvrtke ATLAS IT GROUP
i kupaca grupacije.

Krajnji cilj kompanije nije razvijati samo stru¢ne
kompetencije svojih zaposlenika ve¢ na neki
nacin educirati i trziste, odnosno krajnje kori-
snike. Sve tehnoloske novitete koje Panduit lan-
sira i predstavi na trziStu potencijalni klijenti i
bududéi kupci mogu vidjeti u ATLAS IT-u, a
mogu se na licu mjesta i educirati o nacinu funk-
cioniranja, instaliranja i pustanja u pogon ta-
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kvih rjeSenja. U kompaniji ATLAS IT GROUP
isti¢u kao posebno zanimljivo rjesenje Pandu-
itove sustave za razvod optickih kabela Fiber
Runner, a u industrijskom programu izdvajaju
program kabelskih vezica i alata te pribora.

- Panduit je razvio alate koji su iznimno atraktivni
i trazeni u automobilskoj industriji, gdje se kabelski
snopovi strojno u¢vrséuju vezicama i stede mnogo
vremena, a sve to ATLAS IT distribuira po Repu-
blici Hrvatskoj - poru¢uju iz kompanije.
Nadalje, grupacija je s ¢eSkim partnerom, dobav-
ljacem Contegom intenzivno krenula u distribu-
cijuipromidzbu rjesenja podatkovnog centra, pri
¢emu u njoj posebno isti¢u sustave hladenja i
nadzor sustava. Za te sustave svojim kupcima osi-
gurava svu potrebnu edukaciju te prema potrebi
i pomod¢ pri instalaciji i pustanju u pogon. Dugo-
godisnja jamstava koje Conteg daje kao proi-
zvodac jamstvo su kvalitete sustava.

Brza isporuka korisniku

Komparativna prednost grupacije ATLAS IT, ono
sto je izdvaja od konkurencije i na cemu ostva-
ruje znatan trzi$ni rast, velike su logisti¢ke mo-
gucnosti i usteda vremena za krajnje korisnike.
Naime, zbog logisti¢kih resursa kojima grupacija

raspolaze veéina opreme dostupna je odmah.

- U vrijeme kad vedina dobavlja¢a mrezne in-
frastrukture i vezanih proizvoda proizvode is-
porucuje u dva do tri mjeseca ATLAS IT se istice
po iznimnoj brzini isporuke. Naime, grupacija
moze sa skladista u svakom trenutku isporuciti
razne komunikacijske i serverske ormare, bilo
u varijanti zidnih bilo samostoje¢ih. Odmah je
dostupan i kompletan program za izvodenje in-
stalacija u bakru, od panela i uti¢cnih modula
preko instalacijskih kabela do raznih vrsta ku-
¢ista i uti¢nica. Buduéi da posljednjih godina
vlada vrlo velika potraznja za mrezama izvede-
nima s opti¢kim kabelima, ATLAS IT lider je u
tom podrudju zato $to moze ponuditi i Siroku
paletu proizvoda i za sustave podatkovnih cen-
tara i za manje mreze u malim poduzeéima ili
domovima - navode u kompaniji.

Nakon prijelomne 2021. godine ATLAS IT
GROUP posluje stabilno, fluktuacija zaposlenika
je niska, a Sto se tice financija, njegovi prihodi
kontinuirano rastu zbog ekspanzije na nova tr-
Zista. Planovi za iducu godinu ve¢ se ostvaruju,
najavljuje se Sirenje baza kupaca u Hrvatskoj i ju-
goisto¢noj Europi te konstantno unapredivanje i
razvoj portfelja proizvoda, kao i ulaganje u edu-
kaciju zaposlenika i krajnjih kupaca.
Potentna trzista na Balkanu

U kompaniji tako najavljuju pozitivne efekte do-
govorenih partnerstava u regionalnim zemljama.
Fokus ¢e, osim na domacéem trzistu, biti i na po-
tentnim trziStima Srbije, Bosne i Hercegovine,
Sjeverne Makedonije te Albanije. ATLAS IT
GROUP ima dugogodisnje poznanstvo s partne-
rima iz navedenih zemalja, klijenti na tim trzi-
$tima gaje povjerenje u visokokvalitetne proi-
zvode, a kompanijski know-how omogucéuje pri-
like za ekspanziju.

- Sirenje poslovanja na susjedne zemlje sma-
tramo kljuénim potezom za daljnji razvoj. Svako
od tih trzista ima specifi¢nosti i zahtjeve, koje
svakako postujemo i iz njih u¢imo te se na te-
melju tih spoznaja razvijamo. Ciljeve i planove
s partnerima u regiji postavljamo realno i na-
stojimo im pomodi u svim segmentima prodaje
- istaknuo je Perkovic.

Grupacija ima vrlo stabilnu strukturu zaposle-
nika, a trenutac¢no joj je prioritet Sirenje prodajnog
tima radi ekspanzije na trzista u regiji. U njoj su
posebno ponosni na stabilnost kadrovske struk-
ture i povjerenje vlasnika u zaposlenike, ali i
obratno.

- 0d samog pocetka kolega Perkovié i ja bili smo
svjesni da nas ljudi mogu ¢initi efikasnijima i bo-
ljima u odnosu na konkurenciju. Podjela odgo-
vornosti unutar tima, samostalnost u radu, poti-
canje kreativnosti te izvrstan sustav pracenja re-
alizacije koji nam omogucava brze korektivne ak-
cije u poslovanju ¢ini ATLAS IT GROUP
efikasnim na trzistu - zakljucio je Potocki.

Sjediste
kompanije u
Zagrebu
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Danas ATLAS IT GROUP
distribuira neke od najpoznatijih
svjetskih brendova kao Sto

su Panduit, cCiji je ATLAS IT
ekskluzivni distributer za
Hrvatsku, ali i druge proizvodace
audioopreme i videoopreme,
specijalnih alata te sustava
hladenja u podatkovnim centrima
kao Sto su Conteg, Klein Tools,
Keline i brend Atlona

Planovi za buduénost, osim onih povezanih s
rastom prodaje i prihoda, obuhvacaju nastavak
digitalizacije poslovanja, prije svega s pomocu
aplikacija koje kompanija razvija u suradnji s
partnerskom tvrtkom Getim, a koje ée kupcima
omoguciti vrlo brz pristup potrebnim informa-
cijama, materijalima te ubrzati prodaju. U skoroj
buduénosti planiraju finalizirati i u cijelosti pu-
stiti u rad edukativni centar ATLAS edulT u
kojem ¢e svim partnerima omoguéiti edukacije,
radionice te razna certificiranja instalatera koja
zahtijevaju njihovi dobavljaci. Edukacijski pro-
gram bit e i uvjet koji ¢e morati zadovoljiti svi
instalateri, odnosno izvodaci mreza, a odrZzavat
ée se periodi¢no u edukativnom centru ATLAS
edulT. U finalizaciji je i izrada dokumentacije
iprograma za davanje 25-godis$njeg jamstva na
proizvode brenda ATLAS IT.

Uza sve planove rasta i razvoja Potocki i Perkovi¢
najvaznijim smatraju da se svaki trenutak upo-
trijebi za unapredenje odnosa u poduzeéu od-
nosno timu, a osim toga fokusirani su na razvi-
janje dobrih partnerskih odnosa s kupcima, koje
nastoje voditi druk¢ije, zbog ¢ega odbacuju stan-
darde koje su nametnule velike korporacije, za
koje su partneri samo $ifra u ERP sustavu. [
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